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LEAN CANVAS

FIRMA:
IJMENO:

DATUM:
VERZE:

PROBLEMY

3 nejdileitéji problémy, keré cheete et

EXISTUJICI RESENI

Jaksety 3 problémy esipravé ted
Kdo e konkurence?

RESENI

Jakiesitty 3 nejdileftéjiproblémy?

KLICOVE METRIKY

Comusime méiit, abysme poznal ispésnost?

NABIZENA HODNOTA

Jednoduse astruéné popsat pro¢ by to mélo zakazniky
zajimat

INAME ANALOGIE

Jaké jsou znimé analogie knagemu produktu?

NEFEROVEVYHODY @

Néco, o s ned kopirovat.

MARKETINGOVE KANALY

Jakse dostaneme k zakaznikim?
Jakjsou marketingové kandly propojeny?
Ktery kandl funguje nejépe?

Kter kanil e inanéné nejefektivii?

SEGMENTY ZAKAZNIKU

Pro koho to déléme?
Kdo jsou nejdileitéizikaznici?

EARLY ADOPTERS

Jacjsou nai pocitecni zakeznici?
Charekteristika dedlnich zikaznikis

NAKLADY

Jaké jsou nejdileitjs naklady souvisejici s nasim podnikatelskjm modelem?

Které Kicové zdoje jsou nejnskladnisi?
Které Kicové aktivity jsou nejndkladnéjsi?

ZDROJE PRIMU

7a aké hodnoty jsou ochotri zakaznic latt?
Jakjm zpisobem plati?Jakjm zpisobem citiplatit?
Jakjsou procentuainé tozdélené zdroje piijmi?
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